Material escolar incrementa vendas
no comeércio de Chapeco

CDL Chapeco prevé.ampliagao na comercializacao de 9%
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A movimetaq.?:o de pais nos estabelecimentos co-
merciais de Chapecé tem aumentado.

movimentacao
de pais com lis-
de material
escolar em estabelecimen-
tos comerciais de Chapeco
tem aumentado na tltima
sernana. Com menos de 30
dias para o inicio de mais
um ano letivo, as livrarias,
papelarias, bazares e su-
permercados investem na
exposicio das principais
novidades para este ano na
linha de material escolar.
Cadernos, canetas, lapi-
seiras, lapis de cor, estojos,
borrachas, apontadores,
coloridos e mochilas sao
os itens mais procurados
da linha de material es-
colar. De acordo com O
presidente da Camara de

Dirigentes Lojistas de Cha-
peco (CDL), Gilberto Joao
Badalotti, a expectativa €
de aumento de 9% na co-
mercializacdo de materiais
escolares e 12% na venda
de livros.

Os pregos variam de
acordo com a marca e o di-
ferencial de cada produto
como adesivos ou perso-
nagens famosos. Confor-
me levantamento da CDL
Chapec6 o valor médio das
compras com o material es-
colar pode ser dividido em
duas categorias: incluindo
amochila R$ 150 e sem por
R$ 60. Além disso, o kit
basico sugerido pelo Pro-
con custa R$ 33,60. A lista
com maior vari de
produtos refere-se a alunos

de pré-escola e educagao
infantil. Para as séries mais
avangadas aumenta a va-
riedade de livros didaticos.

Para este ano as prin-
cipais novidades sao as
capas de cadernos com
celebridades do futebol
como o Neymar. Porém, os
personagens tradicionais
como “Moranguinho” e
“Hot Wheels” ainda sao os
mais procurados. Entre os
adolescentes a marca “Ca-
pricho” continua na pre-
ferencia. “A aquisicao de
material escolar, indepen-
dente de marca, trata-se
de um investimento para o
futuro. Nossa orientagao é
que o consumidor procu-

re fazer as compras com

antecedéncia para evitar
tumultos de ultima hora”,
observa o dirigente.
Badalotti ressalta tam-
bém a importancia de
isar antes de com-
prar o material didatico,
uniformes e calgados. “O
consumidor precisa estar

atendo para a variacao dos

valores. Quem pesquisa
garante O MENoOr prego,
qualidade do produto e as
melhores condi¢oes de pa-
gamento”, garante o presi-
dente da CDL Chapec6.

Os empresarios do setor
de papelaria e livraria estao
otimistas para 2012. Entre
os fatores que favorecem o
cenario econdmico estao: a
consolidacao da Universi-
dade Federal da Fronteira
Sul (UrES), a vinda de ou-
tras institui¢oes de ensino
para Chapeco e abertura
de novos cursos e vagas nas
escolas e instituicoes exis-
tentes no municipio.

Conforme o dirigente lo-
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As vitrines com exposicao das principais novida-

des atraem a atencao dos consumidores.

jista, a maior preocupacaoe
consequente investimento
em educacdo por parte da
populacao favorece o aque-
cimento do comércio. Os
lojistas também apostam
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na maior diversidade e va-
riedade de opcoes, produ-
tos que tém como atrativos
adesivos, aromas e outros
itens que despertam o inte-
resse do consumidor.
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